
 

 

 

MARCHÉ 

FOURNISSEURS 

 Rio Tinto IOC 
 Arcelor Mittal 

DISTRIBUTEURS 

 Paysagistes 
 Horticulteurs 

CLIENTS  

 Consommateurs 

 

IDENTIFICATION DU BESOIN 

Besoin du fournisseur :  
 Se débarrasser de la bentonite impropre à 

l’usage industriel à coût moindre. 
Besoin du client : 

 Particuliers (B to C) : Faciliter l’entretien de 
ses plantes en pot grâce à un produit 
naturellement nutritif;  

 Clients commerciaux (B to B): 
Aménagement et optimisation d’entretien 
d’espaces verts urbains, ex : toits 
végétalisés, murs végétaux, etc. 

DESCRIPTION GÉNÉRALE 

Entreprise de revalorisation de la bentonite impropre à l’usage industriel pour la production d’un élément 
naturel favorisant la rétention d’eau. Notamment, pour le marché de l’horticulture et du paysagisme et du 
particulier. 

INNOVATION ET/OU VALEUR 

AJOUTÉE 

Création de valeur à partir d’un rejet industriel; 

Utilisation novatrice de la matière à la fois comme 
fertilisant, car il contient les éléments suivants : 
calcium, NPK (azote, phosphate, potassium); 

Agit aussi comme régulateur de la diffusion des 
nutriments dans le substrat; 

Matière non putrescible; 

Permet au fournisseur de respecter une 
réglementation fédérale qui interdit de stocker la 
matière; 

Économie d’eau potable en diminuant 
l’évaporation; 

Diminue la charge quotidienne liée à l’entretien des 
plantes en pot; 

Incite plus de gens à l’autosuffisance alimentation 
en facilitant le jardinage.  

INTERROGATIONS ET 

COMMENTAIRES 
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